
初回日時：２０１７年8月19日（土） １０：００～１６：００
終了時間は３０分程度延長する場合があります。途中退出可。

会場：神田、茅場町、ここハイライフプラザ板橋等 周辺 参加人数により変更します
参加費用：お一人様 60,000円
補講あり。欠席された講座を補講します（１～２時間で）
講師：ウィル株式会社 代表取締役 奥野智洋 NLPマスター
実績：ホームページを参照して下さい

お申込み：メール okuno@willsuccess.co.jp または、
当社ホームページより https://willelearning.com/seminar/

メールの場合は、氏名、メールアドレス、携帯番号、を記入していただき、診断士番号
タイトルを「マスターコース コーチング申込」として下さい。

経営者のハートをつかむ
診断士のためのコーチングのすすめ

コーチングを活用する３大メリット
１．経営者から本音の相談を受けるようになる
２．経営者から幹部、管理職、そして一般従業員へと仕事が広がる
３．企業と長期的な信頼関係ができる

つまり安定収入となる

こんな皆様へ
●企業内中小企業診断士
●独立して間もない診断士
●自分の特徴を持ちたい診断士

2017年8月～10月 11月～2018年1月 2018年2月～3月

１．NLPとは
２．脳の３原則
NLP基本前提

３．コミュニケーションの本質
４．観察力
５．ニューロ・ロジカルレベル
６．サブモダリティー

７．状態管理
８．アソシ・ディソシ
９．フレーミング
10．顕在意識と潜在意識
11．８フレームアウトカム
12．スポンサーシップ

実践型フォローアップ
・コーチングロープレ
・ポジションチェンジ
・基本前提を使ったﾌﾚｰﾐﾝｸﾞ
・ディズニーストラテジー
・参加者による体験共有

できる診断士 コーチング７大スキルが身につく

コーチングxマネジメント のフレームワークを
ご紹介します VSP Vision Srategic Program

失敗は無いフィードバック
があるだけ

人間力アップの
ウィルe･ラーニン
１年間無料受講

課題

現状 未来

１年後

２年後

３年後 めざす姿

過去

mailto:okuno@willsuccess.co.jp
https://willelearning.com/seminar/


２０１７年 全９回
経営者のハートをつかむ診断士のためのコーチングのすすめ カリキュラム

日程 カリキュラム フェーズの狙い

申込時からウィルe･ラーニングJAPANを受講していただきます

１日目
８月１９日（土）

オリエンテーション
NLPコーチングの目指すもの
VSP 事例紹介

１．NLPとは
２．脳の３原則

NLP基本前提
３．コミュニケーションの本質
４．観察力
５．ニューロ・ロジカルレベル
６．サブモダリティー

２日目
９月 ９日（土）

コーチの心構え
NLPスキル（右）の説明とロープレ
事例研究１

３日目
９月２３日（土）

自分自信のビジョンを描く
７．状態管理
８．アソシ・ディソシ
９．フレーミング
10．顕在意識と潜在意識
11．８フレームアウトカム
12．スポンサーシップ

４日目
１０月１４日（土）

自分自信の方針を考える

５日目
１０月２８日（土）

自分自信のPDCAマネジメントサイクル
を作る

７．状態管理
８．アソシ・ディソシ
９．フレーミング
10．顕在意識と潜在意識
11．８フレームアウトカム
12．スポンサーシップ

６日目
１１月１８日（土）

自分自信のやる気の維持向上

７日目
１１月１１日（土）

ケーススタディー ビジョンを描く

実践型フォローアップ
・コーチングロープレ
・ポジションチェンジ
・基本前提を使ったﾌﾚｰﾐﾝ
ｸﾞ
・ディズニーストラテジー

８日目
１１月２５日（土）

ケーススタディー 方針を考える

９日目
１２月 ９日（土）

ケーススタディー
PDCAマネジメントサイクルをつくる

■参加費用のお支払：６０，０００円
三菱東京UFJ銀行 0005 阪急梅田北支店
店番 145
普通口座番号 0056432
口座名義 ウィル株式会社代表取締役
奥野智洋オクノトモヒロ

７回目以降は参加者の状態、リクエストに応
じて内容を検討します。

コーチングXマネジメント のフレームワーク
VSPを紹介します。
これを使えば、経営者から評価されます

お友達割引有り
お友達、紹介者それぞれ5,000円OFF


